
Florianópolis, dia 27 de março de 2026

Intervalo
10h - 10h15

Caso prático 1: análise e planejamento da negociação (atividade em grupo)
10h15 - 12h

Apresentação, pelos grupos, do resultado da primeira atividade (caso prático 1)
14h - 14h30

Caso prático 2: análise e planejamento da negociação (atividade em grupo)
14h30 - 15h45

Coffee break
15h45 - 16h

Apresentação, pelos grupos, do resultado da segunda atividade (caso prático 2) 
16h - 16h30

Debates Finais

17h30 - 18h

PROGRAMAÇÃO

Técnicas
de negociação
na tutela coletiva

Técnicas
de negociação
na tutela coletiva

WORKSHOP

Abertura

8h - 8h15

P a l e s t r a n t e :  L a n d o l f o
A n d r a d e  d e  S o u z a

Técnicas de negociação aplicáveis na tutela coletiva: o método baseado em princípios 

8h15 - 10h

Chapecó, dia 24 de abril de 2026

16h30 - 17h30
Objetivação da Negociação (atividade em grupo) 


